SISTEMA ADMINISTRATIVO EMPRESARIAL


ASPEL-SAE 2.0 para Windows


_________________________________________________________________________________





SUMARIO DEL PRODUCTO





ASPEL-SAE 2.0 para Windows es un sistema que le permite controlar el ciclo de todas las operaciones de compra-venta de su empresa en forma segura y confiable. La integración de sus módulos (clientes, facturación, vendedores, cuentas por cobrar y por pagar, inventarios, compras, proveedores y estadísticas) asegura que la información se encuentre actualizada en todo momento. Puede obtener reportes y gráficas de alto nivel e interactuar con los demás sistemas de la línea ASPEL. Además, el sistema proporciona todo tipo de facilidades para el completo aprovechamiento de la información que se genera en él, ya que cuenta con base de datos abierta, exportación a diversos formatos y copiado especial, con lo que se tiene el mayor potencial de control comercial que un sistema administrativo de cómputo pueda ofrecer a su empresa.








CARACTERÍSTICAS GENERALES DEL PRODUCTO





Completamente en español.


Modo alterno de captura: Usar la tecla Tabulador o la tecla Enter para cambiarse de un campo a otro.


Cuenta con ayuda interactiva en todo momento, así como de un práctico calendario para elegir fechas.


Facilidad de realizar respaldo de información.


Permite agregar el logotipo de su empresa en cualquier reporte.


Impresión de reportes a pantalla, impresora o disco (archivo en ASCII).


Edición y emisión de documentos con formatos de impresión configurables por el usuario.


Traducción automática de archivos de ASPEL-SAE 5.XX y ASPEL-SAE 1.0 para Windows.


Compactación de archivos, para liberar espacio en el disco duro o en la red.


Exportación de la información en formatos: Internet (html), ASCII Delimitado (txt), Lotus 123 (wk1), Paradox (db), Excel(biff3), Dbase (dbf).


Actualización automática de la información en otras aplicaciones a través del Intercambio Dinámico de Datos (DDE).


Interfase con los sistemas ASPEL-COI, ASPEL-BANCO Windows, ASPEL-PROD Windows y ASPEL-CAJA Windows.


La información está asegurada con claves de acceso restringido.


Disponible para 1 usuario 4 empresas, 3 usuarios 8 empresas, 10 usuarios 8 empresas y 20 usuarios 8 empresas.


Posibilidad de incrementar tanto el número de empresas a trabajar como de usuarios, al adquirir un nuevo sistema.





Manejo del año 2000


Si en los campos de fecha los dígitos correspondientes al año se encuentran en el intervalo 00 a 49, se interpretan automáticamente como 2000 a 2049, mientras que los dígitos del 50 al 99 se interpretan como 1950 a 1999.





Multimoneda


Registro por producto de la moneda para el control de precios en otra divisa.


Compras y ventas en moneda nacional o extranjera.


Movimientos de cuentas por cobrar y por pagar en cualquier moneda.


Procesos de ajuste cambiario sobre las cuentas por cobrar y por pagar para determinar de manera automática la ganancia o pérdida que se origina por las variaciones en los tipos de cambio.


Registro de hasta 99 diferentes tipos de moneda. La primer moneda del catálogo es considerada como moneda base y los tipos de cambio se capturan en términos de ésta.





Base de Datos Abierta


Manejo de la información en formato ASPEL�SÍMBOLO 211 \f "Symbol" \s 8�Ó�, SQL Server�SÍMBOLO 211 \f "Symbol" \s 8�Ó�, Interbase�SÍMBOLO 211 \f "Symbol" \s 8�Ó�, Dbase�SÍMBOLO 211 \f "Symbol" \s 8�Ó�, Paradox�SÍMBOLO 211 \f "Symbol" \s 8�Ó� y ODBC (entre otros), lo que posibilita el acceso a los datos con otras herramientas o programas.


Ágil selección y ordenamiento de información a través del uso del lenguaje SQL (Querys).











MÓDULOS





CLIENTES Y CUENTAS POR COBRAR





CLIENTES





Datos Generales: 


- Clave del cliente numérica secuencial o alfanumérica no secuencial (de 5 caracteres).


- Nombre, Dirección, Colonia, Población, Teléfono, Fax, RFC, Código postal y Clasificación.


- Considera los siguientes status: activo y suspendido.





Datos Comerciales:


- Fecha de última venta, Vendedor asignado, Días de revisión y pago de documentos.


- Días de crédito, Límite de crédito, Saldo, Porcentaje de descuento, Acumulado de ventas anuales.


- Nombre del agente de ventas y cobranza.





Cuenta con un campo de observaciones (240 caracteres).


La consulta de clientes cuenta con folders a los que se puede asignar de manera permanente filtros para una ágil y rápida visualización de los datos de su interés (opción de configurar hasta 5 folders).


Búsqueda fonética por cualquiera de las palabras del nombre del cliente.


Alta de cliente Mostrador para controlar ventas de clientes ocasionales.


Cuenta con personalización de consultas en las que se puede seleccionar la información que se desea visualizar de manera permanente.





Reportes:


		- Catálogo


		- Acumulados de clientes


		- Etiquetas de clientes





CUENTAS POR COBRAR





Permite controlar las cuentas por cobrar por documento o por saldo global.


Control de cargos y abonos a través de conceptos como cheque, efectivo, tarjeta de crédito, cheque posfechado, entre otros, con la posibilidad de manejar hasta 99 conceptos.


Captura de movimientos en moneda nacional o extranjera con la opción de generar de manera automática el ajuste cambiario sobre las cuentas por cobrar para determinar la ganancia o pérdida que se origina por las variaciones en los tipos de cambio.


Opción para manejar una cuenta por cobrar que permita obtener el saldo total para el cliente mostrador.


Posibilidad para suspender las ventas a los clientes.


Captura del límite de crédito y autorización de las ventas por medio de una clave maestra. 


Aplicación de anticipos a una o varias facturas.


Cálculo de Intereses moratorios.


Recepción de pagos a facturas en moneda nacional o extranjera.


Consulta de cobros del día y saldo general del cliente.


División de cargos para generar pagos por medio de documentos cobrables (letras, pagarés, etcétera).


Impresión de documentos (notas de crédito, letras, pagarés, etcétera) en formatos configurables por el usuario.


Reportes


- Cobranza General			- Control de Cobranza


- Estado de Cuenta General			- Documentos a Revisión


- Estado de Cuenta Detallado			- Documentos por cobrar


- Por Concepto				- Abonos por período


- Resumen de Movimientos		- Corte de Caja


- Pronóstico de Cobranza		- Antigüedad de Saldos











FACTURAS Y VENDEDORES





FACTURAS, REMISIONES, PEDIDOS, COTIZACIONES Y DEVOLUCIONES





Ágil y rápida captura de los siguientes documentos de venta: Cotizaciones, Pedidos, Remisiones, Facturas y Devoluciones.


Posibilidad de configurar la ventana de captura de cada uno de los documentos anteriormente mencionados, eligiendo que se presenten únicamente los campos de interés, agilizando de esta forma la captura de documentos. 


Nueva forma de acceso a la información para consultar rápidamente las Cotizaciones, Pedidos, Remisiones, Facturas y Devoluciones del día, de la semana, del mes, de la fecha señalada, etcétera.


Venta de productos que manejan pedimentos, lotes y/o números de serie.


El sistema facilita la elaboración de cada uno de los documentos, ya que alimenta automáticamente tanto los datos generales como los comerciales con sólo registrar la clave del cliente.


Ventas tanto para clientes de catálogo como para clientes eventuales de mostrador. 


Considera los siguientes status para documentos: original, emitido y cancelado.


Apartado de productos. Los productos se apartan desde un pedido o una cotizaci{on, y son vistos como existencias pero no podrán salir del inventario. Los apartados caducan a la fecha de entrega del pedido generado.


Opción a dar de alta clientes en captura sin necesidad de abrir el catálogo de clientes.


Enlace de documentos (hasta 99 documentos) que evitan la doble captura, por ejemplo, podemos remisionar de 5 almacenes diferentes (5 remisiones) y entregar una sola factura al cliente. Asimismo, se puede navegar rápidamente a través de los documentos enlazados con los botones de anterior y siguiente.


Posibilidad de facturar sin existencias, con opción de actualizar el inventario posteriormente.


Captura de hasta 3 descuentos y 2 impuestos.


Captura de los siguientes datos por producto (por partida):


	- Descuento del cliente


	- Comisión al vendedor


	- Impuesto (IVA), modificable


	- Observaciones (también se cuenta con observaciones por documento)


	- Precio (modificable), con conversión automática de moneda si se cotiza en otra divisa.


Definición del número máximo de partidas (productos) que tendrá cada documento, de tal forma que al imprimirse no se exceda del tamaño física de su factura.


Las facturas cuentan con un campo para las condiciones de pago y otra para los datos de envío de la mercancía.


Datos de entrega (consignatario): Asignación y control de la dirección de entrega cuando ésta no coincide con la dirección fiscal del cliente.


Al facturar el sistema sugiere la fecha de vencimiento del documento, verificando los días de crédito del cliente.


Recepción inmediata de pagos a facturas, ya sea en moneda nacional o extranjera.


Ventas a plazos: Desde la captura de facturas se puede indicar la forma en que se realizará el pago (un pago, pagos a 30,60 ó 90 días, etcétera), de la misma forma, se puede indicar si se recibirá o no un enganche, así como una tasa de interés a aplicar en las parcialidades.


Puede surtir mercancía desde cualquier almacén.


Cierre de operación de documentos. A través de una fecha determinada se impide al usuario realizar cualquier operación (elaboración, cancelación, etcétera) de documentos con fecha anterior a la indicada.


Permite hacer devoluciones totales o parciales de productos inventariables y servicios.


Opción a imprimir en línea o desde emisión de documentos.


Generación de documentos modelo (machotes) con opción a aplicarlos masivamente a cualquier rango de clientes.


Cuenta con personalización de consultas en las que se puede seleccionar la información que se desea visualizar de manera permanente.





Reportes:


		- Resumen y/o detallado de documentos


		- Productos devueltos


		- Pendientes por producto


		- Apartados


		- Ventas por cliente














VENDEDORES Y POLÍTICAS DE VENTA


Catálogo de vendedores con clave, nombre, porcentaje de comisión y clasificación por zona de ventas.


Reportes del catálogo de vendedores:


		- Cálculo de comisiones sobre el total de facturas


		- Cálculo de comisiones sobre pagos a facturas


Definición de políticas de descuento por porcentaje o monto, sobre un rango de productos, por volumen de venta, etc.


Reporte del catálogo de políticas:


		- Productos en oferta








PROVEEDORES Y CUENTAS POR PAGAR





PROVEEDORES





Datos Generales: 


- Clave del proveedor numérica secuencial o alfanumérica no secuencial (de 5 caracteres).


- Nombre, Dirección, Colonia, Población, Teléfono, Fax, RFC, Código postal y Clasificación.


- Considera los siguientes status: activo y suspendido.





Datos comerciales:


- Fecha de última compra, Días de crédito, Límite de crédito, Saldo, Porcentaje de descuento.


- Acumulado de ventas anuales, Nombre de la persona que atiende en compras y en pagos.





Cuenta con un campo de observaciones (240 caracteres).


La consulta de proveedores cuenta con folders a los que se puede asignar de manera permanente filtros para una ágil y rápida visualización de los datos de su interés (opción de configurar hasta 5 folders).


Búsqueda fonética por cualquiera de las palabras del nombre del proveedor.


Cuenta con personalización de consultas en las que se puede seleccionar la información que se desea visualizar de manera permanente.





Reportes:


		- Catálogo


		- Acumulados de proveedores


		- Etiquetas de proveedores








CUENTAS POR PAGAR


Permite controlar las cuentas por pagar por documento o por saldo global.


Control de cargos y abonos a través de conceptos como Efectivo, Cheque, Tarjeta de crédito, etc. 


Captura de movimientos en moneda nacional o extranjera con la opción de generar de manera automática el ajuste cambiario sobre las cuentas por pagar para determinar la ganancia o pérdida que se origina por las variaciones en los tipos de cambio.


Posibilidad para suspender las compras a los proveedores.


Aplicación de anticipos a una o varias compras.


Interfase con ASPEL-BANCO (Dos o Windows) con la finalidad de programar los pagos a sus proveedores.


División de cargos para generar pagos por medio de documentos cobrables (letras, pagarés, etcétera).


Consulta de pagos del día y saldo general del proveedor.


Impresión de documentos (notas de cargo, letras, pagarés, etcétera) en formatos configurables por el usuario.


Reportes:


- Pagos Generales			- Resumen de Movimientos


- Estado de Cuenta General		- Pronóstico de Pagos


- Estado de Cuenta Detallado		- Antigüedad de Saldos


- Por Concepto			- Autorización de cheques

















COMPRAS





COMPRAS, ORDENES Y DEVOLUCIONES





Ágil y rápida captura de los siguientes documentos de compra: Recepciones de mercancía, Órdenes de compra y Devoluciones.


Posibilidad de configurar la ventana de captura de cada uno de los documentos anteriormente mencionados, eligiendo que se presenten únicamente los campos de interés, agilizando de esta forma la captura de documentos. 


Nueva forma de acceso a la información para consultar rápidamente las Órdenes de compra, Recepciones de mercancía y Devoluciones del día, de la semana, del mes, de la fecha señalada, etc.


El sistema facilita la elaboración de cada uno de los documentos, ya que alimenta automáticamente tanto los datos generales como los comerciales con sólo registrar la clave del proveedor.


Considera los siguientes status para documentos: original, emitido y cancelado.


Registro de pedimentos, lotes y números de serie.


Opción a dar de alta proveedores en captura sin necesidad de abrir el catálogo de proveedores.


Opción a dar de alta productos en captura sin necesidad de abrir el catálogo de inventario.


Enlace de documentos (hasta 99 documentos) que evitan la doble captura.


Captura de gastos indirectos en la recepción de mercancía, con opción a elegir si afectarán o no la cuenta por pagar.


Captura de 1 descuento y 1 impuesto.


Captura de los siguientes datos por producto (por partida):


	- Descuento del proveedor


	- Impuesto (IVA), modificable


	- Observaciones (también se cuenta con observaciones por documento)


	- Costo (modificable), con conversión automática de moneda si se cotiza en otra divisa.


Al recibir la mercancía el sistema sugiere la fecha de vencimiento del documento, verificando los días de crédito que ofrece el proveedor.


Puede recibir mercancía desde cualquier almacén.


Compras a plazos. Desde la captura de facturas se puede indicar la forma en que se realizará el pago (un pago, pagos a 30,60 ó 90 días, etcétera), de la misma forma, se puede indicar si se recibirá o no un enganche, así como una tasa de interés a aplicar en las parcialidades.


Opción a imprimir en línea o por medio de filtros desde emisión de documentos.


Generación de documentos modelo con opción a aplicarlos masivamente a cualquier rango de proveedores.


Las consultas se pueden realizar por documento o por proveedor.


Reportes:


		- Resumen y/o detallado de documentos


		- Productos recibidos


		- Pendientes por producto


		- Compras por proveedor








INVENTARIOS





INVENTARIOS Y SERVICIOS





Datos Generales: 


- Clave de productos, servicios y kits, numérica o alfanumérica asignadas por el usuario (de 16 caracteres).


- Campo de descripción con longitud de 40 caracteres, Control de almacén y Tiempo de surtido.


- Línea de producto, Unidad de entrada, Unidad de salida, Factor entre unidades y Unidad de empaque.


- Si requiere Números de serie, Lotes y/o Pedimentos aduanales.





Precios y control:


- Captura de hasta 5 precios: precio público, mínimo y 3 precios de lista.


- Moneda para control de precios en otra divisa. Impuestos: IVA y IEPS.


- Control de cantidades para: Existencia, Stock mínimo, Stock máximo y Apartados.


- Manejo de cualquiera de los siguientes tipos de costeo: UEPS, PEPS, Promedio o Estándar.











Registro y acumulados:


- Claves de proveedores del producto (dos claves), Fecha de última compra y última venta.


- Diferencia de existencias con el inventario físico.


- Cantidades pendientes: por recibir y por surtir.


- Control del último costo y costo promedio.


- Acumulados de ventas anuales por monto y cantidad.





Cuenta con un campo de observaciones para una descripción más amplia del producto, que puede ser utilizado en la impresión de facturas.


Armado de kits de productos y/o servicios, con actualización automática del kit y sus componentes, al momento de efectuar la venta. 


Catálogo de Pedimentos aduanales y Lotes de productos.


Catálogo de líneas de producto donde se captura la cuenta contable para llevar a cabo la Interfase COI (al agrupar los productos por línea se agiliza la impresión de reportes y consultas).


Para evitar errores de captura, el sistema puede incluir un dígito verificador en las claves.


Captura de hasta 5 decimales para unidades de productos (se pueden medir en kg., grs., etcétera).


Operación de compra-venta de productos con diferentes unidades de entrada y de salida.


Consulta de Kárdex por rango de fechas y por almacén (con opción a imprimirla).


Cambio de precios por porcentaje o monto (cuenta con la opción a generar precios a partir del costo del producto).


Lectura, diseño e impresión de código de barras.


Cuenta con personalización de consultas en las que se puede seleccionar la información que se desea visualizar de manera permanente.


Reportes:


		- Catálogo de Productos		- Inventario físico


		- Lista de Precios			- Ventas anuales


		- Existencias y Costos			- Etiquetas


		- Stock mínimo				- Forma continua


		- Stock máximo				- Código de barras


		- Productos pendientes				- Por formato (utilizado para marbetes)


		- Requisiciones			- Pedimentos aduanales, Lotes y Kits





MULTIALMACÉN


Permite la distribución de existencias de cada producto en varios almacenes.


Se pueden crear hasta 99 almacenes por cada empresa.


Para cada producto en almacén se controla: stock mínimo, stock máximo, existencias, compras por recibir y diferencia de existencias en inventario físico.


Cuenta con personalización de consultas en las que se puede seleccionar la información que se desea visualizar de manera permanente.


Generación automática de almacenes.


Reportes:


		- Distribución de existencias


		- Stock mínimo


		- Productos por recibir


		- Inventario físico





MOVIMIENTOS AL INVENTARIO


Generación de movimientos de entrada o salida al inventario tales como (mermas, pérdidas, ajustes, entre otros).


Catálogo de conceptos para entradas o salidas, con la posibilidad de capturar hasta 99 conceptos.


Captura de movimientos a través de un archivo en ASCII.


Traspaso automático entre almacenes (en un sólo movimiento), indicando el almacén origen y el almacén destino.


Control de productos por número de serie (sirve para identificar al producto independientemente de su clave).


Proceso de inventario físico:


- Congela existencias (para que pueda seguir facturando o trabajando).


- Captura existencias manual o por medio de un archivo ASCII.


- Ajuste automático (genera automáticamente el movimiento al inventario correspondiente.


Impresión de los comprobantes de entrada y salida al inventario en formatos configurables por el usuario.


Cuenta con personalización de consultas en las que se puede seleccionar la información que se desea visualizar de manera permanente.





Reportes:


		- Movimientos		- Ventas y Utilidad


		- Kárdex			- Ventas por cliente


		- Rotación			- Ventas por vendedor


		- Punto de reorden		- Compras por proveedor


		- Historial de existencias	- Números de serie








ESTADÍSTICAS





Permite analizar y aprovechar toda la información comercial de su empresa a través de estadísticas predefinidas en el sistema: 


	- Ventas mensuales


	- Compras mensuales


	- Clientes más importantes


- Proveedores más importantes


	- Productos más vendidos, más rentables y más comprados


	- Períodos de mejor venta


Puede obtener estadísticas de acumulados de ventas o compras por montos Vs períodos, mensual o anualmente.


Puede obtener estadísticas de múltiples comparativos tales como compras Vs ventas, existencias Vs ventas, compras Vs devoluciones de compras, entre muchas más.


Puede modificar el contenido de las estadísticas del sistema para que presente la información que le sea de mayor interés.


Cuenta con un poderoso Graficador con diversos tipos de gráficas, como barras, líneas, área, de paso, XY, de Gantt, Alto-bajo, pays y donas, en dos dimensiones (2D), tres dimensiones (3D), combinadas y apiladas.











UTILERÍAS





Control de archivos. Diagnóstico y mantenimiento automático de archivos (verifica, recupera, convierte y regenera archivos).


Respaldo de archivos. Genera un respaldo compactado y confiable de su información en la unidad de disco que se le indique.


Aplicaciones asociadas. Llamado a las aplicaciones Windows para hoja de cálculo y calculadora.


Corte anual. Sirve para dejar en ceros todos los campos acumulativos (ventas anuales por cliente, unidades vendidas por producto, ventas anuales por producto, etcétera) e iniciar un nuevo año de captura.








INTERFASE COI


Genera en archivo las siguientes pólizas para ser contabilizadas en ASPEL-COI como pólizas modelo: 


		- Ventas (desglose por cliente).


		- Devolución de ventas.


		- Compras (desglose por proveedor).


		- Devolución de compras.


		- Cuentas por cobrar (por concepto de cargo o abono).


		- Cuentas por pagar (por concepto de cargo o abono).


		- Movimientos al inventario (por concepto de entrada o salida y por línea de producto).








OPCIONAL


Toda la información generada por el sistema podrá ser consultada desde cualquier lugar del mundo y en cualquier momento, a través del sistema ASPEL-SAE SERVIDOR INTERNET.














REQUERIMIENTOS MÍNIMOS DE HARDWARE Y SOFTWARE





Computadora PC o compatible, con procesador 486 ó superior.


16 MB de memoria RAM disponibles 


15 MB de espacio libre en disco duro para el programa, además del espacio para sus archivos de datos.


Monitor VGA o superior.


Windows 3.1 o superior.


Mouse para interactuar adecuadamente con el sistema.





_____________________________________________________________________________________
