
Certificación ventas 
2014

Eventos + telemarketing + Email marketing



AGENDA
Bienvenida - escuchar 

| 
Presentación certificación 

| 
Introducción a mejores prácticas 

| 
Call to action 



fernand@zuili.eu
•  Experto en #SocialMedia y la #psicología del 

#MarketingDigital  

•  Creador de #MétodoZUiLi para enseñar a 

PYMES y Canales de Distribución ¿Cómo generar 

demanda? usando MarketingDigital 

•  Sus cursos en 9 idiomas son impartidos para SAP, 

Cisco y grandes empresas. 

•  Ganador premio regional al exportador. 

mailto:fernand@zuili.eu


clau@zuili.eu

•  Experta en diseño e implementación de 
planes de Formación. Ha creado diversos 
cursos para los partners de Marketing para 
multinacionales como SAP y Cisco. 

•  A su vez tiene una Agencia de Marketing 
Online y Redes Sociales. 

mailto:clau@zuili.eu


ZUiLi 
University

1999-2014 
| 

ASPEL 
SAP 

CISCO 
| 

9 Idiomas 
| 

Ventas, Televentas, Eventos



TE-Escuchar-TE
• Nombre y Apellidos / País, Ciudad / ¿En qué te 

especializas? 

• 3 retos que deseas enfrentar con lo que 
aprenderás en esta especialidad. 

• Por cuál deseas comenzar. 

• ¿Para qué lo quieres resolver?



Presentar certificación
INICIO: Martes 6 de mayo - FIN: Martes 22 de julio 

HORARIO: 11:00 a 13:00 (GMT -6)

DURACIÓN CURSO: 15 sesiones 

DURACIÓN TUTORÍA: 1 año 
(personal y confidencial) 

MODALIDAD: En vivo vía internet

META PARA CERTIFICACIÓN: Entregar, ejecutar y medir UNA campaña 
de ventas.



Constancia, disciplina, 
paciencia y determinación



Mejores prácticas que 
aprenderemos



Planeación campaña de ventas



Ejecución campaña
Telesales + Eventos











Proceso

INSCRIBIRSE CURSAR
ENTREGAR 
CAMPAÑA 

VENTAS

EJECUTAR 
CAMPAÑA 

VENTAS

MEDIR 
CAMPAÑA 

VENTAS

1 2 3 4 5

TUTORÍA CONFIDENCIAL



¡Inscríbe a tu 
empresa!

http:://aspel.zuiliuniversity.com

http://aspel.zuiliuniversity.com

